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KOK HUCRE NEDİR 
LÖSANTE Hastanesi Pediatrik Kemik İliği 
Nakil Merkezi Bilgilendiriyor 

Kendine benzer hücreler oluşturmak üzere yüksek 


derecede özelleşmiş sınırsız sayıda bölünme ve 
çoğalma yeteneğine sahip ana hücredir. 


Kemik iliğimizde kan üreten az sayıda kök 
hücre bulunmaktadır. 


Ayrıca damarlarımızda dolaşan kan ile göbek 
kordonu kanından da kök hücre elde edilmektedir. 


HASTANE 
Z#LOSANTE Lösev 0312 666 7 666 
- eirrelöğlmnlekrizer sapak KURULUŞUDUR İncek - ANKARA 


Hastanemizdeki tüm bölümlerden elde edilen gelir ve sizlerin bağışları ile LÖSEMİLİ ve ONKO Çocuklarımızın tedavileri tamamen ücretsiz yapılmaktadır. 
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TİCARİDEN© 


Künye 


icariden Dergisi Ticari Araç Sektörünün 
Nabzını Şubat ayında da tutmaya devam 
ediyor... 

Ticariden, farklı konuları incelemeleri ve nitelikli 
haber anlayışıyla ve 14'üncü sayısıyla dikkat 
çekiyor. 


Mercedes-Benz Türk'ün Hoşdere Otobüs 
Fabrikası'da geliştirilip üretilen yeni Tourismo, 
yeni tasarımının yanısıra en güncel güvenlik, 
konfor ve yakıt tasarrufu teknolojileriyle 
donatıldı. 


Fat Professional Ailesi'nin yetenekli kamyoneti 
Fiat Pratico, yepyeni motor seçeneğiyle yeni 
yıla iddialı bir giriş yapıyor. Euro 6 normlarını 
karşılayan, yeni |.6 litrelik turbo beslemeli dizel 
Multijet motor seçeneği, 120 HP güç ve 320 
Nm tork değerleriyle Pratico'ya sınıfının en 
güçlü modeli unvanını kazandırıyor. 


Mercedes-Benz Türk, kamyon ihracatını geçen 
yıla oranla yüzde 38 oranında artırarak 2017 
yılında tarihinin en yüksek kamyon ihracat 
rakamına ulaştı. Mercedes-Benz Türk Hafif 
Ticari Araç Grubu, gerçekleştirdiği X-Class 
satışları ile Türkiye'yi, Mercedes-Benz global 
satışları içinde en yüksek satış adedine ulaşan 
ülke konumuna getirdi. 


Son 10 yılda pazar payını 2 katına çıkaran Ford 
Trucks, 2017'de yeni model ve hizmetlerinin 
yanısıra yurtiçi ve yurtdışındaki bayi yapılanma 
çalışmaları ile ağır ticari rekabetinde dikkat 
çekmeye devam etti. Ford Trucks'ın Genel 
Müdür Yardımcısı Serhan Turfan, “Uluslararası 
pazarlarda ise 2017'de yakaladığımız 2650 
büyümeyi, bu yıl açacağımız 49 tesis ile 32 
ülkede aktif olarak daha da arttıracağız" dedi. 


Toyota'nın efsane modelleri arasında yerini alan 
ve her zaman sağlamlığıyla adından söz ettiren 
Hilux, 2016 yılında olduğu gibi 2017'de de 
Türkiye'de en çok tercih edilen pick-up modeli 
oldu. 


Ticariden'in 14'üncü sayısını keyifle okumanız 
dileğiyle, 


İBRAHİM DAVSAN 
İbrahim(Oticariden.com 
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Tuana Medya 
Ticariden Dergisi 
Ticari Dünyasının Nabzı 


İmtiyaz Sahibi ve Sorumlu 
Yazı İşleri Müdürü: 


İbrahim Davsan 
ibrahimticariden.com 


Genel Koordinatör: 
Dilara Davsan 
infodticariden.com 


Sanat Yönetmeni: 
Güler Turan 


Hukuk Danışmanı: 
Av. Nedime Ebru GÜRSOY 


Yayın Türü: 
Gazete 


YAYIN DANIŞMANI 
Babür GÜREL 


HABER MÜDÜRÜ 
Ali YILDIRIM 
infoGticariden.com 


YAYIN KURULU 
Duru Meva Davsan 
Larasu Tuana Davsan 
Yildırım DEMİREL 
Ömer TURAN 
Murat ULU 


İNTERNET'TE 
www.ticariden.com 
www.dMags.net 
Wwww.İuanamedya.com 


REKLAM KOORDİNATÖRÜ 
İbrahim DAVSAN 
ibrahimticariden.com 


BASKI: İHLAS GAZETECİLİK AŞ. 
Merkez Mahallesi 29 Ekim Caddesi İhlas Plaza No:l (/A/41 
Yenibosna-Bahçelievler / istanbul Tel: 0212 454 30 00 


TÜRKİYE GEN.DAĞ.PLZ. 


Dağıtım PTT 


100, YIL Mah. 14 Yol Sok. No: Il OTO CENTER Sitesi 
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#** Otomobilden Dergisi Basın Yayın Meslek İlkelerine uyar. 
*** Tüm reklamların yasal sorumluluğu reklam sahiplerine aittir. 
*** Yayınımıza gönderilen yazı, resim veya dökümanların 


*** iadesi söz konusu değildir. 
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TİCARİDEN 


Türkiye'de “Fullieharger'dan sorulacak 


2009 yılından beri Türkiye'de elektrikli araçların şarj eden FullCharger, hedef büyüttü. FullCharger Türkiye 
Başkanı Osman Ataman, “Öncelikle Türkiye'nin her yerine elekirikli araç şarj hizmetini götürecek. Kapsama 
alanı eksiksiz bütün Türkiye olacak” dedi. 


FullCharger'in Türkiye'deki 
çalışmaları ve gelecek hedefleri 
hakkında bilgi verir misiniz? 


OSMAN ATAMAN: Neler yaptık sorunuzdan başlarsak; 
FullCharger, 2009 yılından itibaren elektrikli araç 
konusunun Türkiye gündemine girmesinde öncü ve 

etkili unsur oldu. FullCharger, Türkiye'de neredeyse 

kimse elektrikli araç diye bir 'icattan' haberdar değilken 
İstanbul, Ankara , İzmir , Kocaeli , Kayseri, Eskişehir 
Büyükşehir Belediye Başkanlıklarına ve bir çok ilçe 

Belediye Başkanına konu hakkında bilgilendirme ziyaret 

ve sunumları yaptı. Kamuoyu bilgilendirme ve geleceğe 
hazırlama sorumluluğu, kurucularının geçmiş deneyimleri 
nedeniyle devleti 'yeniliğe alıştırma", bilgi kirliliği arındırma 
çalışmaları içinde oldu. Türkiye'nin ilk elektrikli araç şarj 
istasyonlarını; Nisan 2010'da İstanbul Büyükşehir Belediyesi 
Saraçhane otoparkında, Haziran 2010'da İSPARK Bostancı 
açık otoparkında ve Temmuz 2010'da İ.B.B. Çamlıca 
Sosyal Tesisleri otoparkında hizmete açtı. 2010 yılında 
elektrikli araç için Özel Tüketim Vergisi'nin yüzde üç, 
Motorlu Taşıtlar Vergisi'nin yüzde sifir olması için etkin 
lobi gerçekleştirdi. 201 1'de yayınlanan “Türkiye Otomotiv 
Sektörü Strateji Belgesi ve Eylem Planı'nda elektrikli ve 
hibrit araçlar ilgili 4 özel madde ve hedefin yer almasın 
sağladı. Ekim 2011 'de Kocaeli Büyükşehir Belediyesi 
ve Eskişehir Büyükşehir Belediyesi ile 'Elektrikli Araçlar 
Kent Altyapı Planlama ve İşbirliği Sözleşmesi' imzaladı. 
Kasım 201 I'de Bilim, Sanayi ve Teknoloji Bakanı, Bakan 
Yardımcısı, Müsteşar ve 6 Belediye Başkanını, Silikon 
Vadisi'ne teknoloji inceleme' gezisine götürdü. Bu 
ziyaret sonrası 'yerli otomobilin 'elektrikli olması için süreç 
başladı. 2012 yılında yakın çalıştığı Renault International'ın 
alebi ile Oyak-Renault ile "İşbirliği Sözleşmesi' imzaladı ve 
Renault yetkili satıcılarının elektrikli araç şarj altyapılarının 
projelendirme ve kurulumunu gerçekleştirdi. Bugüne kadar 
aralarında Başbakanlık, Bilim, Sanayii ve Teknoloji Bakanlığı, 
İstanbul, İzmir, Kocaeli, Antalya, Eskişehir, Kayseri, Manisa 
gibi Büyükşehir Belediyeleri, Konya Valiliği, İSPARK, İzelman, 
Emlak Konut gibi kuruluşların yer aldığı kurumlara ve 
sürücülere 524 şarj istasyonu kurdu. FullCharger, özellikle 
yüksek enerji aktarımı yapabilen, otobüs ve kamyon şarj 
altyapıları için teknoloji transferi' işbirliği ile şarj istasyonu 
üretimi için 2 uluslararası anlaşma imzaladı. Fizibilite ve 
geliştirme çalışmaları devam etmektedir. 


Peki bundan sonra ne yapacağız? 


FullCharger, öncelikle Türkiye'nin her yerine elektrikli 
araç şarj hizmetini götürecek. Kapsama alanı eksiksiz 
bütün Türkiye olacak. Bunun için FullCharger, yatırımın 
ilk üç yılında Türkiye'nin 50 bin üzeri nüfuslu toplam 334 
merkeze ulaşmayı hedefledi. En yüksek kapsamı alanı 
bulunan hızlı şarj istasyon ağını kurmak, erişim kolaylığı 
sağlamak için detaylı hazırlanmış bir yerel iş ortaklığı 
modelimiz var. Uzman şarj altyapıları proje şirketi 
olarak da, 'şarj sihirbazı', “smart & green shops' ve 'yetkili 
proje ofisi" gibi uygulamalarla yükselen ve yenilenen 

her binanın otoparkını bu geleceğe hazır edeceğiz. 

Bu model, FullCharger'ı kısa bir sürede farklı 'ünvandaki' 


eze 


e 


amımı 


14 bin 362 ' yerel iş ortağıyla", 121 'yetkili proje ofisi! ve 
957' yetkili teknik servis" ile ihtiyaç ve taleplere anında 
cevap verebilen lider * Enerji Operatörü've uzman 'Şarj 
Altyapıları Proje" şirketi yapacak. FullCharger potansiyeli 
gördü ve planlarını bu potansiyeli açığa çıkarmak üzerine 
yaptı. Şimdiden lider 'operatör' ve 'uzman ' şarj altyapıları 
proje şirketi markası sorumluluğuyla hareket ediyoruz. 


Bu konuda dünyadaki genel eğilim 
ve Türkiye'deki durum nedir? 


OSMAN ATAMAN: Dünya küresel ısınma problemine 
yaklaşımda, ulaşım sektörü önemli rol oynamaktadır. 

2015 yılında yapılan ve 2016 yılında yürürlüğe giren Paris 
Anlaşması, dünya ortalama ısısındaki artışı 2 santigrat 
derece seviyesinin altında tutarak, genel küresel ısınmayı 

1,5 dereceye indirmeyi hedeflemektedir. Günümüzde 
ulaşım sektörünün küresel ısınmaya neden olan karbon 
salınımının tek başına 2623'üne neden olduğu göz önünde 
bulundurulursa, ulaşım sektörünün Paris Anlaşması 
hedeflerine ulaşmadaki rolü açık bir şekilde ortaya 
çıkmaktadır. Bu gereklilik, ulaşım sektöründe önemli 

bir değişime neden olmakta ve sektörün kısa bir süre 
içinde elektrikli araç kullanımına yoğunlaşması söz konusu 
olmaktadır. 'Elektrikli Araç Girişim Grubu' da, üye ülkelerde 
içten yanmalı motor üretimini azaltmak için girişimlerde 
bulunurken; bazı üye ülkeler 2040 yılına kadar içten yanmalı 
motor satışlarını tamamen yasaklayacaklarını duyurmuştur. 
Araba üreticileri de bu sorumluluklarını yerine getirebilmek 
amacı ile bir dizi girişimlerde bulunarak, içten yanmalı 
motor üretimini şimdiden kısarak ya tamamen elektrikli 
ya da en azından şarj edilebilen hibrit araba üretimine 
2019 yılından itibaren geçeceklerini açıklamışlardır. Türkiye 
sektördeki bu değişime ayak uydurmak ve hatta bir adım 
öne çıkmak amacı ile yerli otomobil üretim projesini 
kurmuş olduğu konsorsiyum ile hayata geçirmiş ve kısa 
süre içinde birkaç farklı model ile yerli elektrikli araç 
üretimine başlayacaktır. 


Türkiye'de ve dünyada istasyon 
sayıları nedir? Bu istasyondan 
yararlanacak araç parkının 
büyüklüğü nedir? Artan elektrikli 
araç sayısını karşılayabiliyor mu? 


OSMAN ATAMAN: 2016 sonu itibariyle Dünya'da 
300.000 adet civarında halka açık elektrikli araç şarj 
istasyonu olduğunu biliyoruz. Buna kişisel kullanım ya 

da kurumların kendi araçları için aldığı kısıtlı kullanım 
istasyonlarını da katarsanız sayı 2.300.000 adet civarına 
çıkıyor. 2017 sonu itibariyle dünyada kurulu kullanıma 
açık elektrikli araç şarj istasyonu sayısını yaklaşık 500.000 
olarak tahmin edebiliriz. İstasyon sayıları artan bir hızda 
çoğalmaktadır. Burada tabii agresif hedefler de var. 
Ömeğin Avrupa Birliği 2020 sonuna kadar 500.000 adet 
halka açık istasyon kurmayı hedefliyor. Türkiye'de ise 
kullanıma açık istasyon sayısı toplamda 150 civarındadır. 
Kişisel istasyonlar ve kurumların kendi kullanımı için aldıkları 
istasyonları da eklersek yaklaşık | 500 civarında istasyon 
var. Türkiye'de 2017 yılında satılan toplam elektrikli araç 
sayısının 4.500 civarında ve bunların sadece 7/'sinin tam 
elektrikli diğerlerinin ise ağırlıklı olarak şarj edilemeyen 
hibrit olduğunu düşünürsek, henüz işin çok başında 
olduğumuz söylenebilir. Dünyada da yaklaşık 5 sene 
öncesine kadar durum benzer iken, bugüne gelindiğinde 
durumun tamamen değişmekte olduğu gözlenmektedir. 
Dünyada ise elektrikli araba parkı sayısı 201 6 yılında ilk 
defa 2 milyon adedi geçtiğini biliyoruz. Yapılan tahminlere 
göre de, 2020 yılına kadar bu sayının 25 milyona kadar 
ulaşması bekleniyor. Dünyada şarj istasyonu sayısının da 
aynı hızla gelişerek, 2014 yılında | milyon adedin üzerinde 
bulunan şarj istasyon sayısının 2020 yılında 12,7 milyon 
adedin üzerine çıkacağı öngörülüyor. Elektrikli arabanın 
yaygınlaşması tamamen elektrikli şarj istasyon sayısının 
artması ile doğru orantılı gelişmektedir. Bu nedenle, 
istasyon sayısı arttıkça elektrikli araç satın alımı ve kullanımı 
da yaygınlaşacaktır. 


Hızlı ve yavaş şarj arasındaki fark 
nedir? 


OSMAN ATAMAN: Elektrikli araçlarda şarj olayını aynı 
cep telefonlarındaki gibi düşünmek lazım. Kullanmadığınız 
zamanlarda şarja takıp doldurmak gerekiyor. Böylece 
zamandan ve elektrik tarifesine göre paradan tasarruf 
sağlamak mümkün. İşte - 

böyle yapılan şarjlarda 
yavaş şarj kullanılabilir. 
Aracınız siz uyurken gece 
boyunca 8-10 saatte 
tam şarj olur. Ama bir 

de menziliniz azaldığında 
acil şarja ihtiyacınız olan 
durumlar vardır. İşte 
burada hızlı şarj devreye 
giriyor. En yakın hızlı şarj 
istasyonuna gidip 30 
dakika ile | saat içinde 
tam şarj yapabiliyorsunuz. 
Bu arada da beklerken 
endinize bir kahve 
molası verebilirsiniz. 


o 


Türünün “X” örneği. 


Yeni X-Class. 


Pick-up dünyasının sınırlarının ötesine hiç kimse geçmemişti. 
Ta ki o keşfedilene kadar... 
Konforuyla zarif, gücüyle agresif. Zıtlıklardan doğan bir başyapıt. 


WWWw.turununxornegi.com 


Aracın özellikleri, ilandaki görselden farklılık gösterebilir. 


Li xclass, tr 


Mercedes-Benz 


Mengerler Ticaret Türk A.Ş. Mercedes-Benz Türk A.Ş. Bayi Ni 

Mengerler Adana Yüreğir Telefon 0322 346 25 00 e Mengerler Ankara Ümitköy Telefon 0312 227 84 44 Mengerler Ankara Yenimahalle Telefon 0312 252 70 80 
Mengerler Bursa Nilüfer Telefon 0224 21131 51 Mengerler Bursa Orhangazi Telefon 0224 267 13 61 Mengerler Bursa Osmangazi Telefon 0224 211 74 15 

Mengerler Egemer Bornova Telefon 0232 462 60 34 Mengerler Egemer Gaziemir Telefon 0232 274 66 66 * Mengerler İstanbul Bostancı /Davutpaşa/ Etiler Telefon 0212 
484 33 00 Mengerler Kocaeli Telefon 0262 371 32 57 e Mengerler Milas Telefon 0252 513 79 30 e Mengerler Samsun Telefon 0362 256 21 00 6 Mengerler Trakya 


28 ŞUBAT 201 TİCARİDEN 8 
MERCEDES-BENZ TÜRK, TOURISMO©'YU YENİLEDİ 


Mercedes-Benz Türk'ün Hoşdere Otobüs Fabrikası'da geliştirilip üretilen yeni Tourismo, yeni tasarımının 
yanısıra en güncel güvenlik, konfor ve yakıt tasarrufu teknolojileriyle donatıldı. 


arım asırlık otobüs serüveninde birçok yeniliğe 

imza atan Mercedes-Benz Türk, yenilediği 

Tourismo'nun 3 ana modelini Tüyap Fuar ve 

Kongre Merkezi'ndeki düzenlenen etkinlikle 
kamuoyuna tanıttı. Mercedes-Benz Türk tarafından 
dünyanın en modem otobüs fabrikalarından birisi olan 
Hoşdere Otobüs Fabrikası'nda geliştirilip üretilen yeni 
Tourismo'lar, hem turizm sektöründe hem de şehirlerarası 
yolcu taşımacılığında yeni bir çağın kapılarını aralıyor. 
Türkiye otobüs tarihinde 0302 ile başlayan ve birçok yeni 
modeli ile yıllar içerisinde hem yurt içinde hem de yurt 
dışında yoğun ilgi gören Mercedes-Benz Türk otobüsleri, 
yeni Tourismo'larla en son teknolojik donanıma kavuştu. 
Yatırımlarını 1,4 milyar Avro'nun üzerine taşıyan Mercedes- 
Benz Türk, bugüne kadar 84.865 adet otobüs üretti. 
Hoşdere Otobüs Fabrikası'nda günde |7 otobüs üreten 
Mercedes-Benz Türk ekibi, yollardaki her iki otobüsten 
birine imza atıyor. 


3 farklı modelle piyasaya çıkıyor 


Mercedes-Benz Türk, tümü 2 akslı olmak üzere, yeni 
Tourismo'nun 2 farklı uzunluk seçeneğinde otobüsünü 

3 farklı model ile piyasaya sundu; 24-2 koltuklandırma 
düzenindeki Tourismo 15 RHD, 50 yolcu kapasitesi 

ile 12,3 m uzunluğunda ve 3,7 m yüksekliğinde, 242 
koltuklandırma düzenindeki diğer bir model olan Tourismo 
16 RHD, 54 yolcu kapasitesi ile 13,1 m uzunluğunda ve 3,7 
m yüksekliğinde ve Tourismo 16 RHD 241 koltuklandırma 
düzeninde 41 yolcu kapasitesi ile 13,1 m uzunluğa ve 3,8 
m yüksekliğe sahip. 


Ekonomik motor seçenekeleri de var 


Mercedes-Benz, yenilikçi sürüş teknolojilerini geliştirirken 
inovasyon konusundaki lider konumuna sadık kalmaya 
devam ediyor. Euro 6 BlueTec OM 470 FE (Yakıt 
Verimliliği Paketi) motor, çevreci ve ekonomik yönleriyle 
ön plana çıkıyor. 10,7 litre hacmindeki bu motor hem 
ompakt hem de son derece güçlü. Motor gücü, Tourismo 


Yerli mühendisler geliştirdi 
2*1 araçlara ilgi büyük 


Mercedes-Benz Türk İcra Kurulu Başkanı Süer Sülün, i i e, 15 RHD modeli için 265 KW (360 PS), Tourismo 16 
“Mercedes-Benz markasının özel, modern ve markaya Yeni Tourismo otobüslerin güçlü til plana çıkan RHD ve Tourismo 16 RHD 241 modelleri için ise 290 
özgü sunumuyla ve ağırlıklı olarak AR-GE Merkezimizde yönlerini anlatan Mercedes-Benz nn Otobüs Satış W (394 PS) seviyesine ulaşıyor. Yeni Tourismo'nun 
geliştirilen yeni Tourismo 15, 16 ve 16 241 araçlarımızı Pazarlama Direktörü Alper Kurt; “Ürün portföyümüzü tüm modellerinde Mercedes-Benz GO 210-6 manuel 
piyasaya sunmaktan son derece gurur duyuyoruz” dedi. pazar ihtiyaçları doğrultusunda sürekli yeniliyoruz. Bu defa sanızımiaki standart, MercedesBenz (GO 250-6 Pewershift 
Sülün, araçların Türkiye'deki geliştirme faaliyetlerine de EE yi yayın ime Term otomatikleştirilmiş şanzıman da opsiyonel olarak sunuluyor. 
vurgu yaparak, “Yeni Tourismo otobüslerimiz 30 milyon 16 — a a li m mi il Motordaki gücün optimum biçimde aktarılabilmesiyle, 
Avro'luk bir bütçe ile 3,5 yılda geliştirildi. Yenilenen si ll Li suç çi li öl li düşük hızlarda bile yüksek esneklik ve seri hızlanma elde 
otobüslerimizin geliştirilmesinde 165.400 saat mühendislik 241 araçlara büyük ilgi duyuluyor. Diğer versiyonlarıyla edilebiliyor. İşletmeler, düşük yakıt tüketiminin, daha fazla 
çalışması yapıldı. Araçların karoser, iç donanım ve birlikte 21 otobüsümüze olacak ilginin yoğun olacağını güvenilirliğin ve uzun bakım aralıklarının keyfini sürüyor. 
elektrik kablo altyapısı Mercedes-Benz Türk AR-GE düşünüyoruz.” YOLUDMUML yapıl, Kurt; “Yeni Tourismo tüm Tüm bunlar Yeni Tourismo'yu, kendisine yapılan yatırımı 
Merkezi Otobüs Geliştirme ekiplerimizce geliştirildi. Yeni güvenlik donanımları ile bir Mercedes-Benz otomobille kısa sürede amorti eden, son derece verimli bir otobüs 
Tourismo'lar üstün teknolojisi, benzersiz tasarımı, dinamik aynı. Hoşdere Otobüs Fabrikamızdaki mühendislerimizin haline getiriyor. 

ve güçlü görüntüleri ile tüm dikkatleri üzerine çekecek. katkılarıyla geliştirdiğimiz Tourismo araçlarımızı 

Yeni Tourismo otobüslerimiz ile yolculuk konforunda yeni müşterilerimizin beklenti ve taleplerine uygun özelliklerle 


bir standart oluşturuyoruz” ifadelerini kullandı. ürettik.” şeklinde konuştu. 
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ALPET 450 ISTASYONA KOŞACAK 


Son 5 yılda dengeli büyüme stratejisiyle bayi sayısını 400'ün üzerine çıkaran Alpet, 2018 yılında satış 
rakamlarında yüzde 10, akaryakıt dışı satışlarda ise yüzde 30 büyüme planlıyor. 


ürkiye'nin öncü kuruluşlarından Altınbaş Holding'in — 

Türkiye ve KKTC akaryakıt dağıtımı alanında 

faaliyet gösteren iştiraki Altınbaş Petrol (Alpet) 

2017 değerlendirmelerini ve akaryakıt sektörüyle 
ilgili 2018 öngörülerini paylaştı. 20. faaliyet yılını dolduran 
ve Türkiye'nin en yüksek depolama kapasitesine sahip & 
akaryakıt dağıtım şirketlerinden biri olan Alpet; 5 yıldır rek 
sergilediği yıllık yüzde 7 büyüme oranıyla ülke ekonomisinin 
lokomotifi olan akaryakıt sektörünün güçlü markalarından 
biri olmayı başardı. 
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Akaryakıt dışı satışların önemi arttı 


2017'de Türkiye ekonomisinin büyümesine paralel olarak 
gelişimini sürdüren Alpet, toplamda 45 yeni bayi ile gücüne 
güç kattı. Bölgesel güç olma vizyonuyla hareket eden 

milli petrol markası Alpet'in CEO'su Ali Murat Yeşilyurt 
“Akaryakıt sektöründe 100'den fazla dağıtım şirketi, yaklaşık 
13.000 bayi bulunuyor ve yaklaşık olarak 150.000 kişiye 
doğrudan istihdam sağlanıyor. Alpet olarak bu geniş ve 
güçlü ekosistemin içerisinde pazar payımızı artırarak ve 
istasyon ağımızı genişleterek yolumuza devam edeceğiz 
dedi. Yeşilyurt sözlerine şöyle devam etti: “2017 yılında 
ciromuzda gerçekleşen büyümede, 2017 yılında kurulan 
ve market cirolarını artırmaya yönelik projeler geliştiren 
akaryakıt dışı satışlar bölümünün de önemli katkısı oldu. 
Sektörümüzde artık akaryakıt dışı satışların öneminin çok 
d 

d 


” 


aha fazla olduğunu rahatlıkla söyleyebiliriz. 2018 yılında 
a özellikle akaryakıt dışı satışlarda yenilikçi ve fark yaratan 
çalışmalarımızla tüketicilerin tercihi olmak istiyoruz.” 


2018'de büyüme bekleniyor 


Altınbaş Holding'ten aldığı birikim ve güçle istasyon ağını 
2018 yılında daha da genişletmeyi hedefleyen yüzde yüz 
yerli sermayeli Alpet, Türkiye'nin tüm bölgelerine etkin 
bir biçimde yayılarak bölgesel güç konumuna gelmeyi 
amaçlıyor. Akaryakıt dağıtım sektöründe satışların 
yaklaşık yüzde 50'sinin uluslararası yatırımcılar tarafından 
gerçekleştiğini vurgulayan Ali Murat Yeşilyurt, kendilerine 
yerli ve milli bir marka olarak daha çok sorumluluk 
düştüğünü söylüyor. 
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YILIN PISGK-UPI ÖDÜLÜ ISUZU B-MASLE 


Tüm dünyada 22 farklı ülkede yayınlanan BBC TopGear Dergisi, 201 7 yılının en iyi otomobillerini seçti. Yeni 
Isuzu D-Max, kendi sınıfında en fazla gelişim gösteren araç olarak 201 7 Yılının Pick-up'ı ödülünün sahibi oldu. 


tomobil tutkunlarının vazgeçilmez yayını 

BBC TopGear, her Ocak ayında olduğu 

gibi 2018 Ocak ayında da bir önceki yılın 

en iyi otomobillerini seçti. Derginin Türkiye 
editörlerince seçilen birbirinden iddialı otomobiller 
arasında Yeni Isuzu D-Max, Yılın Pick-up'ı ödülüne layık 
görüldü. 2017 yılında ülkemizde satışına başlanan Yeni 
Isuzu D-Max'te en büyük gelişim |.9 It hacminde, selefiyle 
aynı gücü sunan motoru oldu. Daha düşük karbon 
emisyonu ve yakıt tüketimiyle beraber, daha sessiz motor 
mimarisi İsuzu'nun pick-up segmentinde zirveye çıkmasına 
yardımcı oldu. Tasarımında yapılan geliştirmelere 0,4 cd 


oranında daha düşük sürtünme katsayısı oranına sahip olan 


Yeni D-Max'te ayrıca iç ve dış tasarımda da gözle görülür 
değişiklikler dikkat çekiyor. V şeklinde tasarlanan yeni ön 


burun tasarımıyla ve yüksek oturuş pozisyonuyla sınıfının en 


iyi sürücü görüş açısını sunan Yeni D-Max, arka koltuktaki 
yolcular için de hem diz hem de baş mesafesinde sınıfının 
en geniş alanlarından birini sunuyor. 


Yeni tasarım anlayışına hakim 


Yeni darbe enerjisini emici tasarıma sahip kaput dizaynı, 
yeni ön tampon, yeni ön panjur, Led gündüz farları, ön 
tampona monte edilen nikelaj çerçeveli yeni sis farları, 
alaşım jantlar, 13 farklı dış renk seçeneği, Led stop 
lambaları ve bagaj kapağı D-Max'in dış tasarımındaki 
yenilikler olarak dikkat çekiyor. Aracın iç mekanında 

ise yeniden tasarlanan gösterge panelinde merkezi bir 
gösterge ve daha net fontlar yer alıyor. Manuel şanzımanlı 
modellerde sürücülerin optimum yakıt ekonomisi 
sağlamasına yardımcı olacak bir vites değiştirme göstergesi 
de sunuluyor. 


Güvenlikte oldukça zengin 


Isuzu D-Max V-Cross'da anahtarsız giriş ve çalıştırma, 6 
hava yastığı, yeni gösterge paneli, elektrikli sürücü koltuğu, 
ön koltuk ısıtma sistemi, ön orta kolçak ve kapılardaki yeni 
yumuşak dokulu pedler, hem ön hem de arka koltuktaki 
yolcular için sunulan USB şarj portları, cruise control 
sistemi, D-VISION Multimedya sistemi, 8 hoparlör, 5 
farklı şekilde katlanabilen ve 24 derecelik açısıyla son 
derece ergonomik arka koltuklar, 18” alaşım jantlar, yan 
basamaklar, nikelaj rollbar, kasa havuzu ve tavan rayları 
standart olarak sunuluyor. 
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Motor MTW'den kazandırıyor 


Küçültülerek yenilenen | 9 litrelik motor, 164 PS güç 
ve 360 Nm tork üretiyor. Özel olarak yeni D-Max 
için geliştirilen yeni 6 vites, manuel veya otomatik 
olarak tercih edilebiliyor. Yapılan geliştirmelerle 1.9 
It'lik motora sahip Yeni D-Max'in yakıt tüketimi 
selefine oranla ?6/ ila 2618 oranında azaltılıyor. Yeni 
D-Max V-Cross, 1.9 Ilik yeni motoru ve 6 ileri 
otomatik şanzımanla 7,8 It/100 km ortalama yakıt 
tüketimi sergiliyor. 2018 yılında üretimine Türkiye'de 
başlanacak olan 4x2 baz modeli ise manuel 
şanzımanla ortalama tüketimde 6,3 It/100 km gibi 
çok düşük bir veri sunuyor. Türkiye'deki pick-up 
araçlar içinde en düşük motor hacmini sunan Yeni 
Isuzu D-Max, bu özelliğiyle 5 yıllık kullanım sürecinde 
8000 TL'ye varan MTV avantajı sağlıyor. Ayrıca 5 

yıl, 100,000 km garantisi sunulan D-Max'te bakım 
periyotları 20 bin km'de bir gerçekleşiyor. 
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TİGCARİNİN YÜKSELEN YILDIZI 
İFORD TİRUGKS” 


Ford Trucks, 201 /'de yeni model ve hizmetlerinin yanısıra yurtiçi ve yurtdışındaki bayi yapılanma 
çalışmaları ile ağır ticari rekabetinde dikkat çekmeye devam etti. Ford Trucks'ın Genel Müdür Yardımcısı 
Turfan, “Uluslararası pazarlarda ise 201 /'de yakaladığımız 2850 büyümeyi, bu yıl açacağımız 49 tesis ile 

32 ülkede aktif olarak daha da arttıracağız” dedi. 


ord Trucks, son 10 yılda yaptığı yeni ürün ve 
motor teknolojisi yatırımları, 4S tesis altyapı 
yatırımları, sunduğu hizmetleri ve müşteri 
beklentilerine yönelik ürün geliştirme gücü ile 
pazar payını 2 katına çıkardı. 2017 yılında yurt içindeki 
45 tesis sayısını 30'a tamamlayan Ford Trucks, inşaat 
segmentinde 7633, toplam pazarda ise 2627,7 pazar payına 
ulaştı. 2017 yılında, Romanya, Macaristan, Bulgaristan, Mısır, 
ırvatistan, İsrail, Gürcistan ve Gana'da açtığı 8 yeni 4S 
esis ile yurtdışı pazarlardaki büyümesine hız katan Ford 
Trucks, uluslararası pazarlarda geçtiğimiz yıla göre satışlarını 
7650 arttırdı. Ford Trucks'ın 2014 yılından bu yana Türkiye 
Direktörlüğü görevini yürüten, 2018 itibarıyla Genel 
üdür Yardımcılığı görevine atanan Serhan Turfan, 2017 
yıl değerlendirme toplantısında ağır ticari araç pazarını ve 
markanın yurtiçi ve yurtdışı operasyonlarını değerlendirdi. 


Büyük projelerde de varız 


Türkiye ağır ticari araç pazarının 2016 yılı ile benzer 
hacimlerde tamamlandığına dikkat çeken Serhan Turfan, 
“2017 senesi pazarda büyük değişimlerin yaşanmaya 
devam ettiği bir yıl oldu. Normalde pazarın ortalama 
2660'ını oluşturan çekici segmenti, 2017 yılında 2638 
seviyesine gerilerken pazarda inşaat segmenti büyük 
inşaat projeleri ile 2 katına çıktı. İnşaat segmentindeki 
artış, yaptığımız doğru ürün yatırımları ve ürünlerimizin 
müşterilerimiz tarafından beğenilmesi ile bizim için büyük 
bir firsat oldu ve inşaat segmentinde 7633 pazar payı elde 
ettik. Toplam pazarda ise 627,7 pazar payına ulaştık, 2008 
yılından bu yana yaptığımız doğru hamlelerle pazar payımızı 
2 katına çıkardık. 2017 yılında müşterilerimizin ihtiyaçları 
çerçevesinde yaptığımız ürün yatırımlarımız devam etti. 
Daha ağır çalışma şartlarına uygun olarak geliştirdiğimiz 8x4 
inşaat kamyonumuz 4142XD, yükleme kapasitesi artışı ile 
daha az seferde daha çok iş yaparak inşaat alanlarının yeni 
gözdesi hafifletilmiş mikser ve beton pompası ve zorlu 
şantiye şartlarına uygun ve yüksek şasi dayanımı sahibi 
354721 çekicimizi pazara sunduk. Türkiye'nin dev projeleri 
olan 3. Havalimanı inşaatı, Kuzey Marmara Otoyolu ve 
Çanakkale Köprüsü gibi projelerde yaklaşık 1.000 adet 
kamyonumuzla yer alıyoruz” Dedi. 


NEZ 


TRUCKS 


Satışlar yüzde 50 arttı 


Uluslararası pazarlardaki başarı ve hedeflerinden bahseden 
Turfan, 2017'de girdikleri yeni pazarlarla birlikte 8 adet 

45 tesis açılışı yaptıklarını belirterek, “2017'de ihracat 
operasyonlarımız için büyük önem taşıyan Avrupa 
bölgesinde Romanya, Macaristan, Hırvatistan ve İsrai 
pazarlarına giriş yaptık. Afrika'da Cezayir ve Fas'ta olan 
yayılımımızı, 2017 yılında Mısır ve Gana ile genişlettik. 
Ortadoğu'daki yapılanmamızın çoğu 201 6 yılına kadar 
tamamlanmıştı. Bu bölgede 2017 yılında Suudi Arabistan'da 
ve Irak'ta uydu tesislerimizin açılışını yaptık. 2017 yılında 
Türki Cumhuriyetler bölgesinde Gürcistan tesisimizin 
açılışını yaptık. Bununla birlikte Rusya'da yeni bir bayi 
yapılanmasına gitme kararı aldık. Geçtiğimiz seneye oranla 
uluslararası pazarlarda satışımızı 2650 büyüttük" diye 
konuştu. 


Başarının arkasında Türk 
mühendisliği var 


Ford Trucks'ın Türkiye ve uluslararası pazarlarda 
büyümesinde ve başarılarına her geçen yıl bir yenisinin 


eklenmesinde, yüzde yüz Türk mühendisliği ürünü olan 
Ecotorg motorun katkısının büyük olduğunu vurgulayan 
Turfan, “2016 yılında piyasaya sunduğumuz rekabetçi, 


sınıfında lider özelliklere sahip bir motor ailesi olan Ecotorg 


motor ailesi, müşterilerimiz tarafından büyük 
karşılandı. Aynı zamanda Ecotorg motorlu ka 


bir beğeniyle 
myonlar 


Çinli İMC markası ile yaptığımız lisans anlaşması gereğince, 
dünyanın en büyük kamyon pazarı olan Çin'de yollara çıktı. 
Ford Otosan mühendislerin geliştirdiği Ecotorg motorlu bu 
kamyon ile, dünyanın en büyük kamyon pazarı olan 'Çin'de 
Yılın Kamyonu (Chinese Truck of The Year) Ödülü'nü 
almanın kıvancını yaşadık.” ifadelerini kullandı. 


2017 dijitalleşme yılı oldu 


Ford Trucks 2017'de dijitalleşme alanında da yeni web 
sitesi, Asistanım ve Yolunuza Sağlık uygulamaları ve Ford 
Trucks Net ile önemli adımlar attı. Asistanım uygulaması 
ile müşterilerine ürün bilgisi, teklif ve ödeme planı sunma 
konusunda hızını arttıran Ford Trucks, 'Yolunuza Sağlık' 
uygulaması ile acil sağlık yardımı gerektiren durumlarda 
sunduğu hizmetlerle müşterilerine her yükte birlikte olma 
vaadini yerine getiriyor. 
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KARSANPDAN AZERBAYCANPA İ EST 


Karsan, yurt dışı teslimatlarına aralıksız devam ediyor. 201 7'yi yurt dışına yayılma yılı ilan eden ve başta İtalya 
olmak üzere Avrupa'nın çeşitli ülkelerine ihracat gerçekleştiren Karsan, son olarak Azerbaycan'a 5 yaptı. 
NE ARŞ 
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eçen yıl Dominik 
Cumhuriyeti'nden İtalya'ya, 
Romanya'dan Yunanistan'a 
kadar dünyanın birçok 
ülkesine ihracat yapan Karsan, yurt dışında 
yayılmaya devam ediyor. Kuruluşunun 50. 
yılını geride bırakan ve Bursa'da yer alan 
iki fabrikasında çağın mobilite ihtiyaçlarına 
uygun modem toplu taşıma ve ticari araç 
üretimi gerçekleştiren Karsan, son olarak 
Azerbaycan'a ihracat gerçekleştirdi. 2017 
yılında yurt dışı açılımı gerçekleştiren ve bu 
yönde teslimatlarını hızla sürdüren Karsan, 
son olarak Azerbaycan'ın Sumgayıt Şehrine 
26 adet Jest * teslim etti. 


LA To 


9 ayda 75 milyon dolar 
ihracat 


İtalya, Almanya, Fransa ve İspanya olmak 
üzere Avrupa'da ve dünyanın birçok 
ülkesine araç satışı gerçekleştirmesiyle 

ön plana çıkan Karsan bu kapsamda bu 
yılın ilk 9 ayında 75 milyon dolardan fazla 
ihracat hacmi yarattı. Karsan Jest*, alçak 
tabanı, biniş ve iniş hızını artıran geniş ve 
basamaksız yolcu kapısı, rampa sistemi, 
ferah iç mekânı, panoramik camları ve ilave 
birçok özelliği ile tüm bireylere konforlu 
ulaşım olanağı sağlıyor. Euro 5 motoru ve 
6 ileri şanzımanıyla mükemmel performans 
ve yakıt ekonomisi sağlayan Karsan Jest*, 
sessiz ve çalışkan yapısıyla da en iyi verimin 
elde edilmesine yardımcı oluyor. Hesaplı 
bakım maliyetleriyle de rekabette avantaj 
sağlayan Jest, düşük dönüş yarıçapıyla 
kentin kalbindeki en sıkışık trafikte bile 

en zor manevraların üstesinden kolayca 
geliyor. 
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TİCARİDEN 2 SEA ole 
BURSA'LI FIAT FIORINO İSPANYA'DA 


Fiat Fiorino, geçtiğimiz günlerde İspanya'nın en büyük nakliye şirketlerinden birisi olan SEUR tarafindan acil 
teslimatlarda kullanılmak üzere tercih edildi. İspanyol şirket, SEUR tarafindan satın alınan 100 adet Fiat Fiorino, 
doğalgazlı versiyonları, çevreci yapısı, pratik kullanım özellikleri ve yüksek dayanıklılık seviyesiyle öne çıktı. 


iat Professional ailesinin Tofaş edilerek, global başarısını bir kez daha boyutları, sürüş özellikleri ve yüksek 

fabrikasında üretilen üyesi Fiat taçlandırdı. SEUR'un tercih ettiği beyaz dayanıklılık seviyesiyle olduğu kadar, 

Fiorino, dünya çapında Türkiye'yi karoser renge sahip |00 adet doğal ekonomik ve çevreci yapısıyla da SEUR için 

gururlandırmaya devam ediyor. gazla çalışan Fiat Fiorino, Fiat Chrysler tercih sebebi olan Fiat Fiorino, 2.800 litreye 
Fiat Fiorino, İspanya'nın en büyük nakliye Automobiles İspanya tarafından törenle varan, sınıfının en iyi yükleme hacmiyle de 
şirketlerinden SEUR tarafından tercih teslim edildi. Modüler yapısı, kompakt dikkat çekiyor. 
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HILU>X YENİDEN LİDER OLDU 


Toyota'nın efsane modelleri arasında yerini alan ve her zaman sağlamlığıyla adından söz ettiren Hilux, 
20106 yılında olduğu gibi 201 /'de de Türkiye'de en çok tercih edilen pick-up modeli oldu. 


egmentinde yılı en yakın rakibinden 1023 adet 
daha fazla satarak lider kapatan Toyota Hilux, 


toplamda 4 b 


21.9'luk pazar payına sahip oldu. Hilux'ın lider 


olmasını sağlayan yüksel 


2017 yılının 9 ayında segmentinin en çok satış elde eden 
modeli olmasını sağladı. Böylece Hilux, bu başarısıyla 


beraber Toyota'nın 45 


rol oynamaya devam etti. 


18 milyon adetlik satış 


Satışa sunulduğu 1968 yılından bu yana ise, global pick-up 
pazarında 18 milyon adedin üzerine satış elde etti. Türkiye 


pazarında yeni 2.4 İitrel 
düşük yakıt tüketimi ve 
çıkıyor. Dayanıklılık kon 


pick-up haline gelen model, aynı zamanda 2.4 litre 
hacmindeki motoruyla daha düşük Motorlu Taşıtlar 
Vergisi'yle de avantajı sağlıyor. Zorlu koşulların altından 
başarıyla çıkmasıyla bilinen, teknolojik özellikleri, sofistike 
tasarımı ve yüksek off-road yetenekleriyle SUV tarzı 
sürüş konforu yaşatan Hilux, başarısını Türkiye'deki satış 
rakamlarıyla da pekiştiriyor. 


n 550 adet satış elde ederek yüzde 


k satış rakamları, aynı zamanda 


bin 209 adetlik satışında önemli bir 


ik motorla satışa sunulan Hilux, 
verimli performansıyla da öne 
usunda standartları belirleyen 
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WEGONUN 201 DEKİ EN 
BÜYÜK HEDEFİ BAŞARI 


Ağır vasıta satış birimini deneyimli ve güçlü isimlerle yeniden yapılandıran IVECO, 2018'de başarıya 
odaklandı. IVECO Türkiye Ağır Vasıta Satış Müdürü Hakkı Işınak, “Güçlü bir ekip oluşturduk. Hedefimiz 
2018 yılında daha başarılı olmak” dedi. 


VECO Türkiye Ağır Vasıta Satış 

Birimi yeniden yapılandırıldı. 

2017'de yeni ve deneyimli isimlerle 

güçlendirilen VECO Türkiye Ağır 
Vasıta Satış Birimi, 2018'de daha büyük 
adetli satışlara imza atmaya hazırlanıyor. 
16 ton ve üzeri ağır vasıta segmentinde 
geniş bir ürün gamına sahip olan IVECO, 
satış ekibine transfer ettiği yeni ve güçlü 
isimlerle 2018'e iddialı bir giriş yaptı. 3.5 
tondan ağır vasıtaya kadar kadar çok 
geniş bir ürün yelpazesine sahip olan 
IVECO Türkiye, güçlenerek büyüyen yeni 
satış ekibi ile müşterisine daha iyi hizmet 
sunmayı hedefliyor. Sürekli sahada kalarak 
müşterinin taleplerini yakından takip eden 
ve ihtiyaca uygun aracı bilen, deneyimli bir 
satış ekibi kuran IVECO, 2018'de güçlü 
ekibi ve yeni ürün gamı ile kendisinden söz 
ettirmeyi amaçlıyor. 


3 yıl arka arkaya lider 
olduk 


IVECO dünyanın en önde gelen ticari 
araç markalarında biri. Son üç yılda arka 
arkaya üç ürünü yılın ticari aracı seçildi. 
Stralis, “2013 Yılının Kamyonu”, Daily, 
“2015 Yılının Panel Vanı”, Eurocargo, 
“2016 Yılının Kamyonu” ödüllerinin 
sahibi oldu. Kamyonda Euro 6'da SCRyi 
illk sunan markayız. Araçlarımız Toplam 
Sahip Olma Maliyetinde (TCO) önemli 
bir avantajlar sağlıyor. Çünkü bu sayede 
dizel partikül filtresi temizliği için zaman 
ve yakıt harcamak zorunda değilsiniz. Aynı 
zamanda SCR ile motor ömrü daha da 
uzuyor. İVECO, sadece ağır vasıtada değil 
diğer segmentlerde de yenilikçi bir marka. 
Ömeğin Daily ile 8 ileri tam otomatik 
şanzıman seçeneği sunan tek markayız. 


Özetle IVECO çok güçlü ve geniş bir 

ürün gamına sahip bu da bana heyecan 
veriyor. Bütün kamyon serimizde SCR 
sistmenini kullanıyoruz. Şu ana kadar 600 
bin kilometreye ulaşan Euro 6 çekicilerimiz 
var ve sonuçlar gayet iyi. Stralis'lerdeki 
malzeme kalitesi, konfor ayrıca bana 
heyecan veriyor. İVECO yetkili satıcılarında 
8 adet Stralis ve 4 adet Irakker demo 
aracımız var. Bu araçların performans 

ve tüketimlerini biz telematics yolu ile 
merkezden de takip ediyoruz. Araçlarımızı 
test eden müşterilerden olumlu geri 
bildirim alıyoruz. VECO yetkilileri 
Avrupa'da Stralis ile gerçekleştirilen demo 


N —ipeimeLe ik ği 


faaliyetlerinde her |0 müşteriden dokuzu 
kendi filosundaki araçlara göre daha iyi 
yakıt tasarrufu elde ettiklerini belirtti. 


Doğal gaz konusunda lider 
markayız 


Tüm üst modellerimizde Telematics'i 
standard veriyoruz. Yeni ürünlerimizde 
yakıt tasarrufunda etkili olacak. 
Araçlarımızda Ecofleet, Eco Roll, Hi 
Cruise gibi tüm özellikler var. Bilindiği 
gibi çekicilerde yakıt tüketimi toplam 
sahip olma maliyetinin yaklaşık yüzde 


40'ını oluşturuyor. Yeni Stralis çekicilerde 
bir öncekine göre yakıt tüketiminde 
yüzde | 1.2'lik bir azalma olduğu TÜV 
tarafından belgelendi. TÜV de bu belgeyi 
3 ay boyunca / aracı test ederek verdi. 
VECO doğal gazlı (CNG) çekicilerde 
460 HP güce ulaşmayı başarmış ilk marka. 
VECO doğal gaz konusunda en ileride 

en hazır markayız. Bu konuda altyapı 

tam olarak tamamlandığında satışlar da 
başlayacaktır. Yeni LNG'li (Sıvı Doğal Gaz) 
modellerimizde çift depo yakıt ile menzil 
1500 kilometreye çıktı. Hedefimiz yeni ve 
güçlü kadromuzla 2018 yılında daha başarılı 
olmak.” 


SEKTÖRDEN 


| -28 ŞUBAT 2018 


ercedes-Benz Türk, 2017 
yılında Türkiye'de kesintisiz 
olarak üretim yaptığı yarım 
asrı geride bıraktı. Şirket, 
Türkiye'de kuruluşunun 50. yılında 423 
adet otobüs, 9.128 adet kamyon, 9.041 
adet hafif ticari araç ve 25.588 adet 
otomobil satışı gerçekleştirdi. Şirketin ikinci 
el satışları ise toplamda 4.598 adede ulaştı. 
Mercedes-Benz Türk, Türkiye pazarındaki 
zorlu şartlara rağmen yüksek performans 
göstererek 201 7 yılını toplamda 48.778 
adet araç satışı ile başarıyla kapattı. 
Mercedes-Benz Türk Hoşdere Otobüs 
Fabrikası, sektörde yaşanan zor şartlara 
rağmen üretimine kesintisiz devam etti 
ve 2017 yılında 3.795 adet otobüs üretti. 
Şirket, başta Batı Avrupa ülkelerine 
olmak üzere üretimin yaklaşık 2690'ın 
ihraç ederek 2017 yılında 3.396 adetlik 
otobüs ihracatı gerçekleştirdi. Üretimine 
başladığı | 968 yılından bu yana toplam 
84.865 adet otobüs üreten şirketin otobüs 
ihracat hacmi ise ilk ihracatın yapıldığ 
1970 yılından bu yana toplam 50.120 
adede ulaştı. Mercedes-Benz Türk Aksaray 
Kamyon Fabrikası 201 7 yılında 13.339 
adet kamyon üretti ve kamyon ihracat 
hacmini ise geçen yıla oranla yüzde 38 


TİCARİDEN 
X-CLASS SATIŞLARI LİDERLİK GETİRDİ 


Mercedes-Benz Türk, kamyon ihracatını geçen yıla oranla yüzde 38 oranında artırarak 201 7 yılında 
tarihinin en yüksek kamyon ihracat rakamına ulaştı. Mercedes-Benz Türk Hafif Ticari Araç Grubu, 
gerçekleştirdiği X-Class satışları ile Türkiye'yi, Mercedes-Benz global satışları içinde en yüksek satış 

adedine ulaşan ülke konumuna getirdi. 


artırarak, 6.469 adetlik kamyon ihracatı ile 
tarihinin en yüksek ihracat rakamına ulaştı. 
Kamyon üretimine başladığı | 986 yılından 
bu yana toplamda 246.147 adet kamyon 
üreten Mercedes-Benz Türk, bugüne kadar 
toplam 43.738 adet kamyon ihraç etmiş 
oldu. 


İki kamyonun biri 
mercedes 


Mercedes-Benz Türk İcra Kurulu Başkanı 
Süer Sülün: “2017 yılında Türkiye 

pazarına olan inancımızı kaybetmeden 
yatırımlarımıza ve yeni ürünlerimizi 
piyasaya sunmaya devam ettik. Şirketimizin 
kuruluşunun 50. yıl dönümü coşkusu ile 
bir kat daha artan motivasyonumuz ve 
ekip çalışmamızın bir sonucu olarak bu 
yıl da geleneksel liderliğimizi koruduk.” 
Sülün şöyle devam etti: “Türkiye'de her 
ü 
b 


ç kamyondan ikisini ve her iki otobüsten 
irini Mercedes-Benz Türk olarak biz 
üretiyoruz. |,138 Milyar Avro'ya ulaşan 
yatırımımızla Türkiye'nin en büyük yabancı 
sermayeli şirketlerinden biri olarak, 50 
yıldır yaptığımız gibi, yatırımlarımıza 2017 
yılında da devam ettik. 201 7'nin Mayıs 
ayında, Aksaray Kamyon Fabrikası'nda 8,4 


HER KIZIMIZ 
BİR YILDIZ 


Mercedes-Benz Türk 


milyon Avro tutarında yatırım 


törenini gerçekleştirdik. 50 yıl 
otomotiv sektörünün vergi re 
arasında yerini alan, yaptığı ya 
yarattığı istihdam ile yerel eko 
katkıda bulunan Mercedes-Be 
diğer taraftan sürdürdüğü uzu 


a kurulacak 
yeni AR-GE Merkezi'nin temel atma 


k tarihinde 
ortmenleri 
ırımlar ve 
nomiye 

nz Türk, 

n soluklu 


kurumsal sosyal sorumluluk projeleriyle de 


toplumsal fayda sağlayarak iyi 
vatandaş oldu. Bugün Merced 


çatısı altında 6.300 kişi çalışıyo 


bir kurumsal 
es-Benz Türk 
r. Yarım 


asırdır Türkiye'de gururla var oluşumuzun 


en büyük destekçileri olan çal 


şanlarımız, 


müşterilerimiz, paydaşlarımız ve tüm 


halkımıza teşekkür ederiz. Eksi 


k olmayın.” 


Elektrikli ataği 2018'de 


yapacak 


Mercedes-Benz Türk Otomobil Grubu 


İcra Kurulu Üyesi Şükrü Bekdi 


khan 


2017, “Müşteri memnuniyetini odağına 


alan bayilerimiz, pazarlama ve 


satış 


organizasyonumuzla birlikte motivasyonu 


her zaman en üst seviyede tutarak başarılı 
bir yıl geçirdik. Türkiye'de de premium 
segmentte 25.588 adetlik satış rakamıyla ilk 
sıradaki yerimizi koruduk. Türkiye otomobil 
pazarında yüzde 4,5 oranında bir gerileme 
yaşanırken, 201 6 yılının Kasım ayında 
yapılan yeni ÖTV düzenlemesi premium 
segmentte yüzde |7 seviyesinde bir 
gerilemeye yol açtı. Bu doğrultuda 2017 yılı 
için yeni vergi yapısına, maliyet artışlarına 
bağlı olarak yıl içerisinde yapılan fiyat 
artışlarına uyum sağlamakla geçirdiğimiz bir 
yıl oldu diyebiliriz. Bu başarımızda C-Serisi 
Sedan, Coupe ve Cabriolet modellerinin 
yanı sıra E-Serisi, A-Serisi ve CLA modelleri 
en önemli aktörler oldular. Bir yandan ürün 
portföyümüzdeki modelleri yenilerken 
(CLS, A-Serisi, C-Serisi, G-Serisi) diğer 
yandan 2018 yılında elektrikli smart ile 
elektrikli araç segmentine, GLC F-Cell ile 
hibrit araç segmentine Türkiye pazarında 
da giriş yapacağız. Gerek dijitalleşme 
gerekse elektrikli araçlar alanındaki 
hazırlıklarımızı global stratejilerimiz “CASE” 
doğrultusunda sürdüreceğiz” dedi. 
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X-Class satışında birinci arşılaştırmalı hafif ticari araç pazarı yüzde arasında yerimizi aldık. Düşük ilk satın alma gerçekleştirdik. 2017 yılında hafif ticari 
Iduk 1,7 oranında genişleme yaşadı. Mercedes- maliyeti, yüksek kalite standartları, yakıt araçlar ürün grubunun bir diğer önemli 
2 Benz Türk Hafif Ticari Araçlar Grubumuz ekonomisi, artırılan güvenlik donanımları, gelişmesi olarak pick-up segmentine giriş 
N a, ise bu alanda toplam satışını yüzde 9 farklı kullanım alanlarına uygun geniş ürün aptık ve merakla beklenen Mercedes- 
Mercedes-Benz m ali Mei yağlar oranında arti 5 başardı. MM yelpazesi ile segmentinin del aracı X-Class aracımızı Aralık ayında 
a ln yi min v ir Benz Türk olarak 2017 yılında pazara yeni Vito, 4.159 adetlik satış ile 2017 yılında Türkiye'de satışa sunduk. Bir ay içerisinde 
yılına dair yaptığı değerlendirmede, Si sunduğumuz X-Class dahil toplamda 9.041 tarihinin en yüksek satış adedine ulaştı. 238 adet X-Class satışı gerçekleştirerek 
yüksek satış adedine ulaşan ilk 2 marka adetlik hafif ticari araç satışı gerçekleştirdik. Öğrenci ve personel taşımacılığının yanı Mercedes-Benz global satışları içinde en 
arasında işi aldıklarını vurgulayarak , arşılaştırmalı hafif ticari araç pazarında sıra turizm ve şehir içi yolcu taşımacılığında yüksek X-Class satış adedine ulaşan ülke 
aç yi a a ai yerimizi bir basamak daha yukarı çıkararak da önemli bir yere sahip olan Sprinter olduk. Tüm bu başarılarımızı 2018 yılında 
ticari araç pazan, 201 6'ya kıyasla yüzde en yüksek satış adedine ulaşan ilk 2 marka araçlarımızda ise 4.644 adetlik satış artırarak sürdürmeyi hedefliyoruz.” 


2,9 oranında büyüme kaydederken, 


p 
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ORTA DOGU ALP GÜNVARAN'A EMANET 


Prometeon Türkiye, Doğu Avrupa, Rusya, Orta Asya ve Kafkaslar CEO'su Alp Günvaran'ın görev alanı 
genişledi. Günvaran, Ocak 2018 itibarı ile Prometeon Türkiye, Ora Doğu, Afrika, Rusya, Orta Asya ve 


eliştirdiği ürün ve çözümleriyle 

dünya lastik sektörünün 

öncülerinden Pirelli marka 

endüstriyel lastiklerin üreticisi 
Prometeon bünyesinde Türkiye, Orta 
Doğu, Afrika, Rusya, Orta Asya ve 
Kafkaslar Bölgesi CEO'su pozisyonuna Alp 
Günvaran getirildi. Böylece Günvaran'ın 
yönetimindeki ülke sayısı 33'ten 75'e 
yükseldi. Alp Günvaran, uluslararası 
sorumlulukları, ticari operasyonlar 
konusundaki tecrübesi ve müşteri 
deneyimi konusundaki birikimi ile 2016 
Eylül ayından bu yana Prometeon Türkiye, 
Doğu Avrupa, Rusya, Orta Asya ve 
Kafkaslar CEO'su olarak görev yapıyordu. 
Ocak 2018 itibarı ile Türkiye, Orta Doğu, 
Afrika, Rusya, Orta Asya ve Kafkaslar 
Bölgesi CEO'su pozisyonuna getirilen 
Alp Günvaran böylece Prometeon Tyre 
Group'un dünyadaki 4 ana bölgesinden 
birinin başına geçmiş oldu. Alp Günvaran 
Türkiye ve Mısır'daki fabrikaların yanı sıra 
75 ülkeden sorumlu olacak. 


Kafkaslar CEO'su ol 


Alp Günvaran kimdir? 


Profesyonel iş hayatına | 999 yılında 
Procter&Gamble'da (P&G) Müşteri 
Yöneticisi olarak başlayan Günvaran 2004 
yılı aralık ayında Shell Türkiye'ye transfer 
oldu. Atanan en genç Şirket Operasyonları 
üdürü olarak 2 yıla yakın bu görevi 
yürüttü. 2006 yılında P&G'ye geri dönen 
Günvaran 10 yıl içinde Türkiye Ulusal 
üşteri Takımları Kanal Direktörlüğü; 
Doğu Avrupa Bölgesi Pazarlama Stratejisi 
ve Planlama Direktörlüğü; Doğu Avrupa, 
Orta Doğu ve Afrika Bölgesi Global 
üşteri Direktörlüğü ve Türkiye ve 
afkaslar Bölgesi Ticari Operasyonlar 
Direktörlüğü gibi bir dizi görev üstlendi. 
2016 yılında ise Pirelli Türkiye Endüstriyel 
ve Ticari Lastikler Genel Müdürü olarak 
göreve başladı. Boğaziçi Üniversitesi 
Ekonomi Bölümü mezunu olan Günvaran 
evli ve bir erkek çocuk babasıdır. 


arak atandı. 
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FIAT PRATIGGYA YENİ DİZEL MOTOR 


Fiat Professional Ailesi'nin yetenekli kamyoneti Fiat Pratico, yepyeni motor seçeneğiyle yeni yıla iddialı bir 
giriş yapıyor. Euro 6 normlarını karşılayan, yeni |.6 litrelik turbo beslemeli dizel Multijet motor seçeneği, 
120 HP güç ve 320 Nm tork değerleriyle Pratico'ya sınıfının en güçlü modeli unvanını kazandırıyor. 


ofaş'ın Bursa'daki fabrikasında 
üretilen, Fiat Professional Ailesi'nin 
kendi segmentini yaratan, yetenekli 


üyesi Fiat Pratico, yepyeni motor 
seçeneğiyle yeni yıla iddialı bir giriş yaptı. 
Rüştünü birçok Fiat modelinde ispatlamış, 
Euro 6 normlarını karşılayan yeni 1.6 
litrelik turbo beslemeli dizel Multijet motor 
seçeneği, 120 HP güç ile 320 Nm tork 
değerleriyle Pratico'yu sınıfının en güçlü 
modeli olarak zirveye taşıyor. 100 km'de 
ortalama 5,I litrelik yakıt tüketim değeri 
ve sahip olma maliyetleri göz önünde 
bulundurulduğunda 'segmentinin en iyisi' 
olma iddiasını koruyan Pratico, | tona 
varan taşıma kapasitesi ile dikkat çekerken, 
arkada kullanılan çift bağlantılı süspansiyon 
sistemi sayesinde binek otomobil 
konforunu da garanti ediyor. 


Zengşn güvenlik donanımı 


ABS, EBD, sürücü ve yolcu ön hava yastığı, 
yokuş kalkış desteği, ESP, ASR, Bluetooth, 
USB ve AUX bağlantılı müzik sistemi, 
klima ve yol bilgisayarı gibi önemli güvenlik 
ve konfor donanımlarının sunulduğu Fiat 


Pratico, 6l bin 400 TL'den başlayan fiyatlar 


ve 5 bin lira peşinat ile avantajlı kredi 
fırsatlarıyla satışa sunuluyor. 
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TİCARİDEN 
ÇEKOK GIDA'NIN TERSİHİ RENAULT TRUCKS 


Türkiye'nin lider meyve-sebze tedarikçisi Çekok Gıda, filosuna kattığı yeni 45 adet Renault Trucks I 440 
çekiciler ile ürünlerini tüketiciye taşıyacak. 


ğırlıklı olarak Türkiye'nin her 
bölgesi, Avrupa, Rusya ve Balkan 
ülkelerine ürünlerini ulaştıran 
Çekok Gıda, geliştirdiği filosunu 
Renault Trucks çekicileri ile daha da 
güçleniyor. 45 adet Renault Trucks T 460 
4x2 ADR'li Euro 6 çekicilerin Çekok Gıda 
Tuzla tesislerinde gerçekleştirilen teslimat 
törenine Çekok Gıda Yönetim Kurulu 
Başkanı İlhan Çekok, İş Geliştirme Müdürü 
elih Akdemir, Renault Trucks Türkiye 
Genel Müdürü Sebastien Delepine, Satış 
Direktörü Ömer Bursalıoğlu, Filo Satış 
Müdürü Coşkun Saraç ve Koçaslanlar 
Holding Yönetim Kurulu Başkanı Mahmut 
oçaslan, Koçaslanlar Otomotiv Orhanlı 
Şube Müdürü Erdoğan Seymen katıldılar. 


I milyonu aşkın yol kat 
ettik 


2007-2008 model Renault Trucks 
Premium model çekicileri ile 10 yılda, | 
milyon kilometreyi aşkın yol kat ettiklerine 
değinen Çekok Gıda ile ilgili bilgi veren 
Yönetim Kurulu Başkanı İlhan Çekok; 
“Çekok Gıda olarak ortalama 450 

araç kullanarak dağıtım sağlıyoruz. Bu 
kapasitedeki dağıtımımızda araçlarımızın 
üçte biri öz malımızken, üçte ikisi taşeron 
firmalardan aldığımız destekle sağlanıyor. 
Kısa vadede hedefimiz kendi öz mal 
filomuzun oranını üçte ikiye çıkartmak. Bu 
yönde Renault Trucks çok güvendiğimiz bir 


iş ortağı. Araçların teknoloji, performans 
ve güvenlik opsiyonları güçlü olduğu kadar 
satış sonrası ve servis hizmetleri de yaygın 
ve güvenilir. Türkiye'nin her noktasında 
alabildiğimiz satış sonrası hizmetlerden ve 
bayi teşkilatından oldukça memnunuz" 
dedi. 


Türkiye'deki 20'nci yılımızı 
kutluyoruz 


Renault Trucks Türkiye Genel Müdürü 
Sebastien Delepine, törende yaptığı 
konuşmada, “2018 yılına Çekok Gıda gibi 
alanında lider, aslında Renault Trucks'ı 

da çok iyi tanıyan bir firma ile iş birliği 
yaparak başlamak bizim için son derece 
heyecan verici oldu. Renault Trucks olarak 
2018'de Türkiye'deki 20. yılımızı kutluyoruz 
ve bizim için çok özel bir yıl. 2018, satış 
ağımızı güçlendirmeye devam edeceğimiz, 
satış sonrası servis teşkilatımızı daha da 
güçlendireceğimiz bir yıl olacak” şeklinde 
açıkladı. 


Yakıt konusunda da 
avantajlı 


Çekok Gıda, yeni araçlarını Renault Trucks, 
Excellence servis kontratı ile teslim aldı. 3 
yıl ve 500.000 km'ye kadar geçerli olacak 
servis sözleşmesi kapsamında Çekok 
Gıda'nın çekicileri için Renault Trucks satış 


sonrası ekibi tarafından bal 
içeren servis planı hazırlan 
Çekok, toplam giderlerinin yüzde 70'ini 


sırasıyla yakıt, personel ve 
onarım maliyetlerinin oluş 


detaylı karşılaştırmalar yap 


tasarrufu özelinde de karş 


“Renault Trucks çekicileri, 
ullandık. Renault Trucks 


turduğunu ve 
bu doğrultuda yakıt tasarrufu konusunda 


Filolarında bulunan aynı özellikteki 
çekiciler ile Renault Trucks araçları yakıt 


ım ve onarımı 
yor. İlhan 


servis bakım- 


ıklarını belirtti. 


laştırma şansın 


yakaladıklarının altınız çizen İlhan Çekok; 


10 yıl aralıksız 


ile sağladığımız 


yüzde 2 puan yakıt farkı, 


filomuzdaki 


Karadeniz (Back Ses) © 
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araçların ve yıllık kat ettikleri kilometrelerin 
toplamlarına baktığımızda maliyetlerimizi 
iyileştiren değerli bir tasarruf oluyor” 
şeklinde açıkladı. 


21 TİCARİDEN Mere 
İSTİHDAM SEFERBERLİGİ ODÜLÜ FORP'UN 


Ford Otosan, İstihdam Şurası ve İstihdam Seferberliği Ödül Töreni'nde istihdamını en fazla artıran 
kurumlar arasına girerek, ödüle layık görüldü 


ürkiye otomotiv sanayinin öncü şirketlerinden Ford kaynağımıza yatırım yapmaya devam ediyoruz. Sadece ulaşarak kendi rekorunu kırdı. Türkiye ihracatı liderliğimiz 
Otosan, bu yıl ilki gerçekleştirilen Cumhurbaşkanlığı bu yılın ilk 9 ayında istihdamımızı geçtiğimiz seneye göre ve sektörde istihdama yaptığımız öncülükle ülkemiz 
İstihdam Şurası ve İstihdam Seferberliği 2610'un üzerinde artırdık. 2016 sonunda 10.261 olan ekonomisine katkımızı sürdürmeye devam edeceğiz." 
Ödülleri'nde imalat sanayi sektöründe istihdamını toplam çalışan sayımız, 3. çeyrek itibarıyla | 1.297'ye 


en çok artıran 3 kurumdan biri olarak | 
ödül almaya hak kazandı. 
Cumhurbaşkanlığı'nda yer alan 
Beştepe Millet Kültür ve Kongre 
erkezi'nde düzenlenen İstihdam 
Şurası'nda Ford Otosan'ın ödülü, 
Cumhurbaşkanı Recep Tayyip 
Erdoğan ve Başbakan Binali Yıldırım 
arafından Ford Otosan Genel 
üdürü Haydar Yenigün'e takdim 
edildi. Ödül töreninde Başbakan 
Binali Yıldırım, Başbakan Yardımcısı 
Bekir Bozdağ, Çalışma ve Sosya 
Güvenlik Bakanı Jülide Sarıeroğlu ile 
TOBB Başkanı Rifat Hisarcıklıoğlu da 
yer aldı. 


2017'de istihdamı 
yüzde 10 arttı 


Aldıkları ödülden dolayı gurur 
duyduklarını belirten Ford 

Otosan Genel Müdürü Haydar 
Yenigün, şunları söyledi: “Türkiye 
otomotiv sektörünün istihdam 

lideri Ford Otosan olarak, gelecek 
başarılarımızın teminatının insan 
kaynağımız olduğunu biliyoruz ve 
yenilikçi uygulamalarımızla bu değerli 
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Çok ÇALIŞKAN SEVGİLİLERE ULTRA MOBİL PROKEKTÖR 


evgililer Günü için hediye 
seçiminizi teknolojik ürünlerden / 


/ 


& 


yana kullanıyorsanız, Epson EB- 

1795F tam size göre. Sürekli 
seyahat halinde ve yoğun tempoda 
çalışanların kurtarıcısı olan ultra mobil 
projektör, Full HD 1080p ve 3.200 
lümenlik ışık çıkına sahip. 


Dizüstü bilgisayar 
çantasına sığan ince 
tasarım 


Epson EB-1795F; ultra incelik, hafif tasarım, 
olağanüstü görüntü kalitesi ve gelişmiş 
işlevselliğin başarılı birleşimini sunar. Kendi 
kılıfıyla birlikte gelen Epson EB-1975F, 
standart bir dizüstü bilgisayar çantasına 
kolayca sığar. 


Bu ultra mobil projektör sevgilinizin iş 
yaşamı kalitesini arttırırken aynı zamanda 
evde birlikte film keyfi de sunabilir. 


Tavsiye edilen perakende satış 
fiyatı: 1.327 Euro*KDV 
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TİCARİDEN 


MERSİN BÜYÜKŞEHİR BELEDİYESİNE 30 ADET GONECTO 


Mercedes-Benz Türk ve Yetkili Bayii Koluman Tarsus desteği ile gerçekleşen satışla birlikte Mersin Büyükşehir 


Belediyesi'ndeki Mercedes-Benz marka otobüslerin sayısı 8/ adede yükseldi. 


ersin Cumhuriyet Meydanı'nda düzenlenen 

teslimat törenine Mersin Büyükşehir Belediye 

Başkanı Burhanettin Kocamaz, Mersin Ulaşım 

Dairesi Başkanı Kenan Tektemur, Mersin 
Toplu Taşıma Şube Müdürü Sinan Taylan Berk katıldı. 
Mercedes-Benz Türk Yetkili Bayii Koluman yönetiminden 
Otomotiv Ticari Araçlar Satış ve Pazarlama Direktörü Ali 
Saltık, Tarsus Şube İcra Kurulu Temsilcisi Bahattin Uzadalı, 
Tarsus Otobüs Satış Müdürü Erdem Ünler, Tarsus Hafif 
Ticari Araçlar Satış Müdürü Altuğ Şakaklı da törende 
hazır bulundular. Mercedes-Benz Türk yönetiminden ise 
Otobüs Pazarlama ve Satış Direktörü Alper Kurt ve Şehir 
içi Otobüs ve Kamu Satış Grup Müdürü Yusuf Adıgüzel, 
Mersin Büyükşehir Belediyesi ve Koluman yöneticilerinin 
yanında yer alarak törene katıldılar. 


Oldukça ekonomik bir model 


Mercedes-Benz Türk Otobüs Pazarlama ve Satış Direktörü 
Alper Kurt tören esnasında; “Öncelikle burada bulunan 
herkesin yeni yılını en içten dileklerimle kutluyorum. 
Yeni yıla, Mersin Büyükşehir Belediyesi'ne yaptığımız 30 
adetlik Conecto teslimatının mutluluğu ile girdik. Mersin 
Büyükşehir Belediyesi'ne markamıza gösterdikleri ilgi için 
teşekkür ederiz. Hoşdere Otobüs Fabrikamızda ürettiğimiz 
ve 2016 yılında yenilediğimiz şehir içi otobüs modelimiz 
Conecto ile işletme giderleri ve yakıt sarfiyatı bakımından 
pazardaki en ekonomik aracın Mercedes-Benz Conecto 
olduğu iddiamızı sürdürüyoruz. Aracımız, ekonomi ve 
yüksek kazanç için gerekli tüm şartları yerine getiriyor ve 
en üst düzey sağlamlık ve dayanıklılık kriterlerine uyuyor. 
Yeni araçların Mersin Büyükşehir Belediyesi'ne ve Mersin 
halkına hayırlı olmasını diliyorum.” dedi. 
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Herkesi düşünüyor 


Geniş kapsamlı aktif güvenlik paketi ile donatılan Conecto, 
dört tekerlekte de disk frene sahip. Aracın standart 
donanımında bulunan ABS (Anti Blokaj Sistemi), ASR 
(Anti Patinaj Sistemi) ve EBS (Elektronik Fren Sistemi) 
seyir güvenliğini sağlıyor. Otomatik şanzımana entegre 5 
kademeli retarder, aracın fren sistemi ile birlikte sarsıntısız 
yavaşlamasını sağlıyor ve fren mesafesini kısaltıyor, fren 
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atası ömrünü uzatıyor. Güvenliğin yanı s 
nz Conecto'nun içinde bulunan ve aracı 


yana yatma fonksiyonu, 3 adet basamaksız 
arabası ve tekerlekli sandalye için özel ayrıl 


ye 
dü 


ya 


ri ve tek parça halindeki panoramik cam 
zeyde yolcu konforu sağlıyor. Aracın ağı 
ıt tasarrufu sağlayan bu sistem aynı zam 


ve 


rimini arttırarak daha iyi soğutmasını saği 


isin bokizlE.i 


ıra Mercedes- 
n her alanını 


rebilen kameralar, engelli erişimine uygun giriş rampası, 


kapı, çocuk 
mış park 

arı ile en üst 
rlığını azaltarak 
anda klimanın 
ıyor. 
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30 Adet Mercedes-Benz Conecto'Te 
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OZ ULUDAS TURİZM'E 10 SPRINTER 


Mercedes-Benz Türk, 2018 yılına hızlı bir giriş yaparak hafif ticari araç satışlarına kaldığı yerden devam ediyor. 


Öz Uludağ Turizm, yeni araç alımında tercihini bir kez daha Mercedes-Benz Sprinter'den yana kullandı 


MM stanbul merkezli; İstanbul, Tekirdağ, Kocaeli ve Eskişehir si m 
bölgelerinde personel ve öğrenci taşımacılığı alanlarında —w ig i N İ 


faaliyet gösteren Öz Uludağ Turizm, filosunu genişletirken 

bir kez daha Mercedes-Benz Sprinter'i tercih etti. Mercedes- 

Benz Türk Yetkili Bayii Gülsoy Florya aracılığı ile gerçekleşen 
satışla Öz Uludağ Turizm, filosuna |0 adet daha Sprinter ekledi. Öz 
Uludağ Turizm, satın aldığı | 0 adet Sprinter aracı Mercedes-Benz 
Türk Yetkili Bayii Gülsoy Horya'da gerçekleşen törenle teslim aldı. 
Gerçekleştirilen teslimatla birlikte, öz mal olarak filosunda 58 adet 
araç bulunan Öz Uludağ Turizm'in Mercedes-Benz marka araç sayısı 
15 adede yükseldi. 


pa 


2018'e hızlı bir giriş yaptık 


ercedes-Benz Türk Hafif Ticari Araçlar Filo ve Kamu Satış Kısım 
üdürü Soner Gönültaş: “Mercedes-Benz Türk olarak Türkiye'deki 
yarım asırlık başarımızı kutladığımız ve bizler için çok anlamlı bir 
sene olan 201 /'yi geride bıraktık. 2018 yılına hızlı bir giriş yaparak 
hafif ticari araç teslimatlarımıza kaldığımız yerden devam ediyoruz. 
üşterilerimizin beklentilerini karşıladığımızı ve bunun karşılığında 
yeni araç alımlarında bir kez daha bizleri tercih etmelerini görmek 
bizleri son derece gururlandırıyor. Filolarını büyütürken bir kez daha 
ercedes-Benz'i tercih ettikleri için Öz Uludağ Turizm'e teşekkür 
ediyor ve yeni araçlarının hayırlı olmasını diliyoruz" dedi. 


Yıldızlı taşımacılık 


Öz Uludağ Turizm Genel Müdürlerinden Metin Uludağ ise tören 
esnasında Mercedes-Benz Türk'e, bu satışın gerçekleşmesindeki 
katkılarından dolayı Mercedes-Benz Türk Yetkili Bayii Gülsoy 
Florya'ya ve Mercedes-Benz Finansal Hizmetler'e sağlamış oldukları 
destek, kredi ve kasko imkânları için teşekkürlerini iletti. Ayrıca, 
Uludağ; “Bizler insan taşıyoruz, dolayısıyla taşıdığımız personellerin 
ve öğrencilerin güvenliğinden bizler sorumluyuz. Dolayısıyla, 
Mercedes-Benz Sprinter araçların sunduğu yüksek güvenlik ve konfor 
sebebiyle filomuzu genişletirken tercihimizi “yıldızdan yana kullandık. 
Yaptığımız yatırımın doğru olduğuna inanıyoruz ve işbirliğimizin 
önümüzdeki dönemlerde de artarak devam etmesini diliyoruz.” dedi. 
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LİDER MUŞ TURA 7 TOURISMS© DAHA 


Şehirlerarası yolcu taşımacılığı alanında faaliyet gösteren Lider Muş Tur, bu alımla filosundaki 
Mercedes-Benz marka otobüs sayısını 29 adede çıkardı. 


TİCARİDEN 


ehirlerarası yolcu taşımacılığı alanında faaliyet 

gösteren Muş merkezli Lider Muş Tur, 

Mercedes-Benz Türk Yetkili Bayi Hassoy 

Motorlu Vasıtalar'dan aldığı 7 adet Tourismo 

16 RHD 241 otobüs satın alarak tercihini yine 
Mercedes-Benz'den yana yaptı. Lider Muş Tur, bu alım ile 
birlikte tamamı Mercedes-Benz marka otobüsten oluşan 
filosundaki otobüs sayısını 29 adede çıkardı. Mercedes- 
Benz Türk'ün Pazarlama Merkezi'nde düzenlenen teslimat 
törenine Mercedes-Benz Türk Otobüs Pazarlama ve Satış 
Direktörü Alper Kurt, Otobüs Filo Satış Grup Müdürü 
Burak Batumlu, Otobüs Satış Operasyonu Grup Müdürü 
Murat Kızıltan ve Şehiriçi Otobüs — Kamu Satış Grup 
Müdürü Yusuf Adıgüzel, Hassoy Motorlu Vasıtalar Otobüs 
Satış Danışmanı Cenk Soydan, Lider Muş Tur Firma Sahibi 
Ersin Sayan ve Firma Ortağı Hacı Celal Taşkın katıldılar. 


“Hassoy bayisine teşekkür ederim” 


Mercedes-Benz Türk Otobüs Pazarlama ve Satış Direktörü 
Alper Kurt, tören sırasında yaptığı konuşmada “Lider Muş 
Tur yıllardır çok değer verdiğimiz bir işortağımız. Daha 

çok yeni yaptıkları yatırımlarından hemen sonra tekrar bizi 
tercih ettikleri için çok mutluyuz. Bu kararlarından dolayı 
kendilerine teşekkürlerimizi sunuyoruz. Yeni otobüslerin 
kendilerine hayırlı olmasını ve bol kazanç getirmesini 


diliyorum. Bu satışta emeği geçen 
Hassoy bayimize, Mercedes-Benz 
Türk Finansal Hizmetler ve BusStore 
yetkililerine her zamanki gibi 
gösterdikleri çaba ve destekleri için 
teşekkür ederim” dedi. 

Yakıt tasarruflu ve ucuz maliyet 

Lider Muş Tur Yönetim Kurulu Üyesi 
Ersin Sayan ise, “Şehirlerarası otobüs 
piyasasında köprü, otoyol, mazot, 
araç bakımı ve diğer giderler sürekli 
artış gösteriyor. Mayıs ayında aldığımız 
7 adet Mercedes-Benz Tourismo 16 
RHD 24-1 araçlarımızın yakıt tasarrufu 
ve ucuz bakım maliyetleri elimizi bir 
nebze rahatlattı. Araçların 2*1 olması 
ve konforu sayesinde yolcu sayımızda 
da ciddi artışlar beraberinde geldi. 
Hal böyle olunca bütün araçlarımızı 
Mercedes-Benz Tourismo 16 RHD 
241 olarak değiştirmeye karar 

verdik ve kalan 7 aracımızı da bu 
yönde yeniledik. Yıllardır tercihimiz 
olan Hassoy Motorlu Vasıtalar ile 

iş birliğimizi herzamanki gibi devam 
ettirdik.” diye konuştu. 


27 TİCARİDEN A 
YILIN İLK BÜYÜK FİLS9 TESLİMATI SSANIAMDAN 


Scania, 2018 yılının ilk büyük teslimatını 67 adet Scania Streamline G4 10 LA 4x2 HNA ile Özbaylar 
Petrol'e gerçekleştirdi. İstanbul bölgesinde faaliyetlerini sürdüren Özbaylar Petrol'ün yeni araçları 
düzenlenen törenle Doğuş Otomotiv Scania Genel Müdürü İlhami Eksin tarafından Özbaylar Petrol 
Yönetim Kurulu Başkanı Mustafa Özbay'a teslim edildi. 


ilosunda yaklaşık 250 araç İlhami Eksin, ağır ticari araç pazarında ÖZDAYLAR PETROL scan GADAXLAR PETA D#GUŞ OZANLAR PETA 
bulunan Özbaylar Petrol, 3. en çok tercih edilen ithal çekici markası 
köprü bağlantı yolları, dekobaj olduklarını hatırlatarak “2018 yılına 67 , 
ve İstanbul içerisinde hafriyat ve adetlik filo teslimatı ile başlamak, bizleri i 
aşıma İşleri gibi büyük projeleri başarıyla yılın kalanı için motive ediyor. Bu anlamda 
amamlarken, İstanbul'da halen devam Özbay ar Petrol'e teşekkür ederim. İlk sikii 
etmekte olan birçok projenin de hafriyat hedefimiz müşterilerimize doğru ürünü 
işlerini sürdürüyor. Aynı zamanda toptan sunarak maliyetlerini azaltmaya destek 
akaryakıt satışı da gerçekleştiren Özbaylar olmaktır. Müşterilerimize sadece bir araç 
Petrol'ün İstanbul, Bursa ve Tokat illerinde değil, ihtiyaçlarını en iyi şekilde karşılayacak 
akaryakıt istasyonları da bulunuyor. ve karlılığına katkıda bulunacak ürün ve YLAR PETROL 
Teslimat töreninde konuşma yapan hizmetlerden oluşan toplu bir çözüm 
Doğuş Otomotiv Scania Genel Müdürü sunuyoruz” dedi. 


İN 
Br e Pi | Birçok projede boy 
«baylar rev | : ) pm , 
ör Nİ gösterdik 
SN 1972 yılında faaliyetlerine başlayan 
z Özbaylar Petrol yönetiminde şu 
anda ikinci kuşağın bulunduğunu 
W belirten Mustafa Özbay “2004 
* yılından bu yana akaryakıt ve 2007 
yılından bu yana hafriyat taşımacılığı 
sektöründe faaliyet gösteriyoruz. 
İstanbul bölgesinde İkitelli Başakşehir 
Sağlık Kompleksi Şehir Hastanesi, 
Rönesans Medikal, Tahincioğlu, Kuzey 
İstanbul Modem İnş, San. ve Tic.AŞ, 
Siyah Kalem, Makyol, Kalyon, Kolin, 
©) Gülermak, Kuzey Marmara Otoyolu 
ve dekobaj projeleri gibi birçok 
firmanın projesinde çözüm ortağı 
olarak hafriyat ve nakliye işlerinde 
© çalıştık ve çalışmaya devam ediyoruz. 
Bu çerçevede; bugün teslim aldığımız 
6/ adet Scania ile filomuzu daha da 
& büyüttük Vizyonumuzda; hizmet 
kalitesi ve rekabetçi konumu ile tercih 
edilen bir firma olmaya odaklandık. 
Bugün filomuza kattığımız 67 adet 
Scania, bu hedeflerimize ulaşmamızda 
bize destek olacaktır” dedi. 


İş birliğimiz yeni değil 


& Özbay “Doğuş Otomotivile daha 
önceden de iş birliğimiz vardı. Gerek 
alım sırasında gerekse de satış 
sonrası hizmetlerde duyduğumuz 
memnuniyet, yeni araç alımı 
kararımızda bizi Scania markasına 
yöneltmiştir. Scania, ağır ticari araç 
sektöründe, işletme maliyetlerini 
düşüren yakıt tasarrufu, sağlamlığı 

ve yüksek ikinci el değeri ile her 
zaman kazandıran bir marka olması 
sebebiyle tercihimizdir” açıklamasında 
bulundu. Sahip olduğu üstün teknoloji 
ve sağladığı yakıt tasarrufuyla 
müşterilerinin işletme giderlerinin 
azalmasını hedefleyen Scania, iş 
ortaklarının her türlü ihtiyaçlarını 
karşılama yönünde en önemli 

” destekçisi olmaya devam ediyor. 
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OTOMOBİL KONFORUNU ARATMIYOR 


Hafif ticari araç segmentinin yeni üyesi Mercedes-Benz Vito Tourer Select artık otomobil statüsünde, 
Verimli dizel motor seçenekleri ve konforuyla markanın binek modellerini aratmayan araç, 
VİP tasarımına en uygun model olarak öne çıkyor. 


afif ticari araç segmentinde yer alan panelvan Sade tasarım 2.2 litrelik dizel performanslı 

ve van karoser seçeneğiyle Vito modeli artık 

otomobil sıfatına büründü. Özellikle İstanbul'da Aracın iç kısmına ilk adım attığınızda ön kısım üç Yeni motor seçenekleriyle daha fazla performans ve 

köprü geçişlerinde büyük kolaylık sağlayacak olan kişiyi rahatlıkla kavrıyor ve yolculuklar keyifli oluyor. ekonomi sunabilen Mercedes-Benz Vito Tourer Seleci, 
model, sürücülerine keyifli yolculuklar sunuyor. Vito'nun Ön paneldeki sadelik radyonun aracın tam göbeğine başarılı bir ünite ortaya çıkartmış. Bize konuk olan | 19 
ilk nesli 1996 yılından 2003 yılına dek sürerken, bu nesilde konumlandırılmış olması şık bir duruş olmuş. Aracın arka CDİ versiyonun 2.2 litrelik dizel ünite ile dikkat çeken araç, 
benzinli ünite 120 beygir güç ve dizel ünitelerde 122 ve kısmına geçildiğinde ise 3 er karşılıklı koltuklu 6 kişilik bir verimli kullanımıyla beğenimizi kazandı. 2.2 litrelik dizel 
140 beygir güç üretebiliyordu. Vito modeli ikinci neslini bölümle karşılaşıyorsunuz. Tavanın neredeyse tamamının ünite 3800d/d'dan itibaren 190 beygir güç, | 400d/d'dan 
ise 2003 yılından sonra başlayarak piyasaya sunulmuş ve açılıyor olması çok keyifli bir yolculuk sunuyorken sadece itibaren 440 Nm'lik tork değeri sunuyor. Alt devirlerde bile 
günümüze dek gelmiştir. Bu nesilde de yeni teknolojiler iki koltuğun başında bulunan kol koymak için kollukların oldukça tepkili olan araç, üst devirlerde tam performans 
sayesinde daha verimli dizel motorların geliştirilmesiyle olması diğerlerinde neden yok sorusunu aklımıza getiriyor. sağlıyor. 7 ileri /G-Tronic otomatik şanzımanla kombine 
birlikte 3 adet dizel motor yer almış. Bu motorlar || 1-114 Arkada yan camlar üç parmak genişliğinde açılma özelliğine edilen araç O'dan 100 kilometre hıza 9,2 saniyede ulaşıyor. 
ve | 16 BlueTec olarak adlandırılmıştır. Bizim konuğumuz sahip ve aracın içerisini havalandırmak gerektiğinde çok 70 litrelik depoya sahip olan araç tüketim konusunda 
olan |13 CDİ ise güçlü motoru ve gerçekten otomobil işe yarıyor. Araçtaki en güzel özellik ise her şeyin en sade da uzun menziller sunuyor. Fabrika verisi olarak 100 
konforuyla beğenimizi kazandı. Belirgin çizgilerin yer aldığı, şekilde konumlandırılmış olması. Deri koltukların yerini kilometrede ortalama 5,8 litrelik tüketim gerçekleştiren 
ön kaput bir önceki karoser yapısına göre daha kaslı olmuş. kumaş döşemeler kaplayan versiyonlar da mevcut. Yolculuk O araç bizim sürüşümüz boyunca 7 litrelik bir tüketim 
Geniş far grupları LED destekli sunuluyor. Bu da görüntü konusunda da misafirlerini üzmeyen Vito Tourer Select, gerçekleştirdi. Özellikle filolara kesin çözüm olmasının 
kalitesini üst çıtaya taşımış. Artık daha büyük bir alan konfor konusunu üst çıtaya taşımış. Darbeleri başarılı bir yanında geniş aileler içinde Mercedes-Benz iyi bir seçenek 
kapsayan far blokları, daha geniş bir ızgara ile sunuluyor. şekilde emebilen araç, dinamikliğiyle dikkat çekiyor. sunuyor. 
Tamamen sadelikten yana olan tasarım anlayışı Vito'da, tam , AMELE 
bir makam aracı tadını veriyor. Dikiz aynaları araçla o kadar 
uyumlu büyüklükte olmuş ki göze batmıyor. 
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A O TİCARİDEN 20 
KARSAN'DAN MARDİN'E 69 ADET JeEsT 


Karsan, yurt içi teslimatlarına bir yenisini daha ekledi. Karsan, son olarak Mardin'de başlatılan 


“Toplu Ulaşım Sistemi Araç Yenileme Projesi” kapsamında Mardin'in Nusaybin İlçesi'ne 69 adet 
Jest* minibüs satışı gerçekleştirdi. 


ürk otomotiv sanayisinin yerli yapılan araçların ilk 20 adetlik bölümü 3 V g7 
üreticisi Karsan, yurtiçi ve yurtdışı Nusaybin'de düzenlenen tören ile teslim ih Dk 2 MEME NEYE 
teslimatlarına hız kesmeden edildi. Nusaybin Nevruz Meydanı'nda EE A v 
devam ediyor. Bursa'da yer alan gerçekleştirilen araç teslim törenine Mardin 

iki fabrikasında toplu taşıma ve ticari araç Valisi Mustafa Yaman, Mardin Ulaşım Daire 

üretimi gerçekleştiren Karsan, son olarak Başkanı Erol Beşe, Nusaybin Şehiriçi Koop me a 

Mardin'de başlatılan “Toplu Ulaşım Sistemi Başkanı İbrahim Bulmuşlık, Karsan Bölge HOS GEL” ie.” 

Araç Yenileme Projesi” kapsamında Satış Yöneticisi Oktay Güven ve Atalay 2 A “Di Bi / K di 4 

Mardin'in Nusaybin İlçesi'ne 69 adet Otomotiv Yönetim Kurulu Üyesi Ali Rıza Me - ji- ül 

Jest* minibüs satışı gerçekleştirdi. Satış Atalay ile çok sayıda vatandaş katıldı. 3 


Nusaybin Jest ile ulaşacak oluyor. Hesaplı bakım maliyetleriyle de 
rekabette avantaj sağlayan Jest*, düşük 


Gerçekleştirilen törenin ardından 20 dönüş yarıçapıyla kentin kalbindeki en 
adet Jest, Nusaybin'de hizmet vermeye sıkışık trafikte bile en zor manevraların 
başladı. Karsan Jest-, alçak tabanı, biniş ve üstesinden kolayca geliyor. 


iniş hızını artıran geniş ve 
basamaksız yolcu kapısı, 
rampa sistemi, ferah iç 
mekânı, panoramik camları 
ve ilave birçok özelliği ile 
KARSAN tüm bireylere konforlu 
ulaşım olanağı sağlıyor. 
Euro 5 motoru ve 6 ileri 
şanzımanıyla mükemmel 
performans ve yakıt 
ekonomisi sağlayan Karsan 
Jestt, sessiz ve çalışkan 
yapısıyla da en iyi verimin 
elde edilmesine yardımcı 
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TÜYAP Fuar-ve-Kongre Merke 
Istanbul / Türkiye 


www.automechanika.com. 
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KOSGEB 


EKONOMİ BAKANLIĞI 


İŞ ORTAKLARI 


OTOMOTİV SATIŞ SONRASI 
ÜRÜN VE HİZMETLERİ DERNEĞİ 


(€ p) orowDEr| “ÖTOBFED — iavtomethanikaır 
- MA ye saulormechanikatı 


BU FUAR 5174 SAYILI KANUN GEREĞİNCE TOBB (TÜRKİYE ODALAR VE BORSALAR BİRLİĞİ) DENETİMİNDE DÜZENLENMEKTEDİR. 
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Automechanika Istanbul in Awtömechanika Istanbul 
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Tourismo Çağı başlıyor. 


Mercedes-Benz 


The standard for buses. 


